MI PROYECTO
DESCRIPCION 

¿Quién soy o quienes somos? 


¿Cuál es el nombre de mi proyecto? 


¿Cuál es la idea clave? ¿Lo puedo resumir en una frase? 


¿Cuál es el problema que quiero solucionar? ¿Cuál es la necesidad?

> EL ARBOL DE PROBLEMAS









¿Qué es lo que ofrezco, como producto y/o servicio? 













¿Quiénes son mis clientes directos o mis beneficiarios finales? ¿Qué sé de ellos? ¿Puedo hacer un perfil-tipo detallado? 
> LA MAPA DE EMPATIA








¿Tengo clientes/beneficiarios segundarios? ¿Qué sé de ellos? ¿Qué les ofrezco? 


¿Cómo distribuyo mi oferta (producto y/o servicio)? ¿En qué lugar(es) se encuentra mi producto y/o servicio? 








¿Quiénes son mis proveedores? 









¿Existen proyectos complementares? ¿Quiénes son mis socios?¿Cómo trabajo con ellos? 













¿Existen proyecto similares? ¿Conozco a mis competidores? Hacer un a lista. ¿Qué sé de ellos? ¿Qué ofrecen? ¿Porqué suceden y/o fracasan? 













¿Porqué lo que ofrezco es único? ¿Por qué lo que ofrezco es diferente de lo que ofrecen mis competidores? 










GEOGRAFIA 
¿Dónde tiene lugar mi proyecto? ¿Es un proyecto fijo, o móvil? 


¿Me interesa estar vinculado con otros lugares? ¿Con quien y porqué? ¿Qué tipos de vínculos? 




¿En el futuro, pienso en desarrollar mi proyecto en otros lugares o me quedaré siempre en el mismo lugar? ¿Si me desarrollo afuera, cuando será? ¿Desde el principio, o mas tarde? 




COMUNICACIÓN
¿Cómo la gente va a saber que mi proyecto existe? ¿Dónde dejo información sobre mi? ¿En qué canales de comunicación? ¿En qué tipos de soportes? ¿Durante cuales eventos importantes? ¿Dónde y como la gente va a comunicarse conmigo?
















OBJETIVOS

RESPONSABILIDAD ¿Por qué mi proyecto es solidario, ciudadano, responsable? ¿Porqué mi empresa pertenece a la economía social y solidaria? ¿Porqué contribuyo al mejoramiento de la vida y a la protección social integral? ¿Porqué mi proyecto es mutualista?














EDUCACION ¿Cuál es la dimensión pedagógica de mi proyecto? ¿Quién educo o quien formo? ¿Qué transmito? ¿Porqué tengo un efecto de multiplicador? 













INTEGRACION
¿Cómo se integra mi proyecto en mi territorio y en mi comunidad? 













¿Cómo se integra mi proyecto en mi vida personal? 














IMPACTO - RESULTADOS ¿Qué voy a cambiar en mi comunidad? ¿Cuál es el impacto general que quiero obtener en mi comunidad?¿Cuáles son los diferentes resultados muy concretos que quiero lograr? 














EVALUACION  ¿Cómo voy a evaluar si he logrado mis resultados y objetivos? ¿Cuáles indicadores elijo para medir mi suceso? 

> LOS INDICADORES S.M.A.R.T.














FORMALIZACION

ACTIVIDADES - TAREAS ¿Cuáles son las actividades y tareas que voy a tener que llevar para poner en marcha mi proyecto, ofrecer mi producto/servicio, y lograr mis resultados y el impacto deseado? Hacer una lista. 

> EL CUADRO LOGICO










































JURIDICO ¿Qué tengo que hacer para formalizar mi proyecto jurídicamente? ¿Qué forma jurídica voy a dar a mi proyecto? (empresa, asociación, cooperativa, mutua, fundación, etc.) 





¿Tengo que pensar en proteger jurídicamente algo (una marca, la propiedad intelectual o el derecho de autor, los datos personales, etc.)?





CALENDARIO ¿Cómo se distribuyen las actividades y tareas en el tiempo?¿Con qué actividad empiezo el primer mes? ¿Cuáles son la etapas importantes? ¿Cuándo evalúo? 

> EL CRONOGRAMA






























PRESUPUESTO 
¿Cuáles de las actividades tienen un coste? ¿A qué corresponde este coste (material y equipamiento, formación, recursos humanos, otros)? 















¿Globalmente, cuánto me va a costar desarrollar mi proyecto?  





FINANCIACION 

> PLAN DE FINANCIACION


¿Cuáles de las actividades pueden generar ingresos, renta, sueldo? ¿Cuánto puedo esperar ganar de mis actividades? 










¿Puedo buscar financiamiento externo? ¿Dónde? ¿Quién? ¿Cómo? 








ANALISIS DE LAS PARTES INTERESADAS


¿Quiénes son la personas y/o las organizaciones que están impactadas, positivamente o negativamente, por mi proyecto? Hacer una lista. 















¿Quiénes son la personas y/o las organizaciones que impactan, positivamente o negativamente,  mi proyecto? Hacer una lista. 
















¿Cuáles partes interesadas son impactadas muy fuertemente, positivamente o negativamente? ¿Cuáles de ellas tienen mucho poder o influencia ? 

> STAKEHOLDERS ANALYSIS







AHORA NECESITO… 

¿Para poder empezar/avanzar, qué necesito ahora…? 























¿En cuales de las preguntas me falta información? Para cada pregunta donde me falta la información: escribir al lado cuál es la organización y/o quién es la persona que me puede ayudar a obtener esta información.


¿Con quien puedo contar? ¿Quiénes ya son mis aliados, los que me van a apoyar? ¿Quién podrían serlo en el futuro? 
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¿Quién es la persona recurso principal para mi proyecto? 


¿Cuál es mi próximo pequeño paso?  
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