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Croc' Bauges 

une épicerie biologique, 

un point de vente pour les producteurs locaux

 et un lieu d’animation

1. Structure

RAISON SOCIALE : ASSOCIATION BIOBAUGES


Statut juridique : 
( Association
 Coopérative / SCOP


 Mutuelle
 Autre organisme privé à but non lucratif 



Précisez :


N° SIREN / SIRET : 50864635300013
      Code APE : 9499Z
Date de création : 22/07/2008

Effectif (en équivalent temps plein) : 0.12


Adresse du siège social :  Précherel - 73630 Jarsy


site Internet : 


PERSONNES RESSOURCES

NOM ET PRENOM de la personne responsable de la structure : Pascaline Bizet


Fonction : Présidente


Téléphone : 06 73 84 92 65

Mél : pascbiz@yahoo.fr


NOM ET PRENOM de la Personne responsable du projet : Hugues Michelin


Fonction : Secrétaire


Téléphone : 06 28 33 59 25

Mél : osteomich@hotmail.com


OBJECTIFS ET MISSIONS DE LA STRUCTURE

Activités générales développées 

L’association Biobauges  a pour but de promouvoir les produits de l'agriculture biologique et/ou locaux et les produits écologiques non alimentaires, d'en permettre l'accès à une population rurale et de  favoriser l'échange entre ses adhérents. 

Les valeurs communes

Les administrateurs d’horizons divers se sont retrouvés sur les valeurs communes suivantes :

· Préserver l'environnement avec une consommation responsable.

· Favoriser l'accès pour tous aux produits bios et de qualité, autant par le prix, que par la proximité (canton des bauges).

· Echanger sur les thématiques de l’éco consommation et évoluer dans les choix et modes de consommation.

· Soutenir les producteurs locaux.

Nature des activités 

Actuellement, son activité consiste en la vente de produits biologiques et écologiques dans un mini-local de 20m² loué à la commune du Chatelard (73). L’approvisionnement se fait auprès d’une plate-forme de produits bio, et de producteurs locaux pour les produits frais. Une soixantaine d’adhérents composent les clients : familles, restaurateurs, comités des fêtes, associations de parents d’élève, et associations locales. 

Volume des activités

Une soixantaine de permanences d’ouverture ont lieu chaque année, soit tous les mercredis de l’année et un samedi par mois. Le local est ouvert 2h par permanence. Actuellement, environ 400 produits différents sont disponibles à la vente (plateforme bio et producteurs locaux).

Historique

L’association est née d’une plate-forme d’achat de produit bio préexistante au sein de l’association Oxalis (de 2005 à 2007) : Suite à une réflexion de consommateurs, se crée BioBauges en 2008, pour soutenir la production locale et bio, en intégrant des producteurs locaux à son projet d’épicerie associative. L’implantation se fait dans un local de 20m² au Châtelard, avec durant 3 ans les permanences tenues par des bénévoles. En 2011 une salariée est embauchée pour ouvrir les permanences.

L’assemblée générale de 2011 valide un projet de développement de l’association vers une forme « commerciale » (au sens de l'accessibilité et du service, pas au sens juridique), avec la volonté d’un local plus spacieux pour élargir la gamme des produits, tout en proposant des horaires d’ouverture plus large, et une ouverture à l’ensemble de la population du canton (habitants, excursionnistes et touristes).

En 2011, une enquête sera menée afin de déterminer la viabilité de notre projet et plus précisément : 

· Les besoins de la population locale et touristique, 

· Les produits de consommation courante souhaités par les consommateurs dans le futur point de vente 

· L’implantation géographique du futur point de vente     

Dans le même temps, la commune de Lescheraines propose un local plus grand pour s’implanter, et nous décidons de nous engager dans un Dispositif Local d’Accompagnement (DLA), pour aider aux orientations.

Le Dispositif Local d’Accompagnement (DLA)

Le DLA a été fondamental pour les orientations à venir. Il a apporté une aide à la réflexion sur le développement d’activité, la réalisation d’une étude de marché, le comparatif de projets similaires, la sécurisation du modèle économique avec réalisation de prévisionnels cohérents (chiffre d’affaire / tarification / charges supplémentaires / investissements …) et apporté des éléments et outils de stratégie commerciale.

A noter que des personnes proches de l’association (directeur de Biocoop Chambéry + une administratrice de Biocoop national) estiment qu’il y a un potentiel de développement  compte tenu de leur connaissance d’activités similaires sur des territoires identiques.

Tous les éléments précités ont mené à la création du projet tel que présenté à la suite.

	FONCTIONNEMENT DE LA STRUCTURE

	DEPENSES
	RECETTES

	Libellé
	Montant année n-1

2012
	Montant année n

2013
	Libellé
	Montant année n-1

2012
	Montant 

année n

2013

	Salaires et charges
Rémunération personnel
Charges sociales

	1956
782
	1966
873
	Ventes marchandises
Autres produits
Produits financiers
Produits exceptionnels


	31955
1402
187
127
	28070
1318
160
31

	Frais généraux

Achats de marchandises
Achats d'approvisionnement
Variation de stock
Autres charges externes
Impôts et taxes
Autres charges
charges exceptionnelles
	26545
43

654
1793
90

37
84
	24590
0
-1122
1825
96
1
104
	Sous total 

Auto financement
	33671

	29579

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Sous total financements 

privés  
	0
	0

	
	
	
	Etat 
	0
	0

	
	
	
	Région Rhône-Alpes
	0
	0

	
	
	
	Département
	0
	0

	Autres 
Bénéfices

	1687

	1245

	Autres financements publics (à préciser)


	0

	0


	
	
	
	Sous total 

financements publics
	0
	0

	TOTAL
	33671
	29579
	TOTAL
	33671
	29579

	Effectif (Equivalent temps plein)
	0.12
	0.12
	Effectif (Equivalent temps plein)
	0.12
	0.12


2. Projet

PRESENTATION DU PROJET

Intitulé
Croc Bauges : à la fois une épicerie biologique, un point de vente pour les producteurs locaux (bios ou non) et un lieu d’animation.

Domaine d’activité
Economie et vie locale, produits sains, et lien social

Enjeux et objectifs du projet
L’enjeu du projet est de passer d’un mini lieu de vente de 20m², ouvert 3h par semaine en moyenne, à une véritable épicerie de 110m² ouverte aux produits bio et aux producteurs locaux, 40h par semaine , tout en développant une activité d’animation à destination des clients, dans les domaines de l’alimentation, l’environnement, et la santé.

Les objectifs du projet :

· Soutenir et promouvoir la production locale et /ou biologique.

· Valoriser les circuits courts

· Favoriser l’échange entre producteurs, consommateurs et adhérents.

Territoire concerné
En préambule, il convient de développer le contexte du projet en termes de territoire, car tous deux sont intimement liés. 

Au carrefour entre Chambéry, Annecy et Albertville, le canton des Bauges en Savoie est un espace d’une superficie importante (263 km2) regroupant 4800 habitants sur 14 communes. Il s’agit d’un espace bien délimité, situé au cœur d’un massif montagneux dont l’accès se fait presque exclusivement par des cols. Canton rural doté d’une identité forte, zone centrale d’un Parc Naturel Régional, le massif des Bauges est perçu comme un milieu fermé où se mêle une mentalité traditionnelle à de nouvelles populations. 

Au contrefort des grands massifs alpins, c’est une zone alliant l'agriculture à une petite diversification touristique (6000 lits contre les 350 000 de la Tarentaise proche) qui a permis le développement de la population résidente et le maintien de l’emploi local.

Description  du projet

Le lieu de vente

Le lieu de vente, actuellement en rénovation jusqu’en avril 2014, appartient à la mairie de Lescheraines et développera une surface de 110m² avec label Basse consommation d’énergie. L'étage est également réhabilité par l'OPAC  pour 2 logements sociaux. La commune s’est engagée avec l’association Biobauges par la signature d’un bail, et par soutien, le loyer est à prix modéré (promesse de bail en annexe).
Ce local est totalement adapté à l’ouverture d’une épicerie, avec notamment un lieu de stockage des réserves et une situation de plein pied. L’espace sera géré au mieux pour développer le maximum de rayonnage possible, et présenter ainsi un large choix de produits aux consommateurs.
L’emplacement du futur local est central par rapport au territoire des Bauges, situé dans une des deux plus importantes communes. C’est un lieu de passage de villégiature touristique étant donné qu’il est situé au bord du carrefour reliant les stations de ski locales : Aillon-Margeriaz, et le domaine de Savoie Grand Revard ; également à proximité de la base de loisir des Bauges (plan d’eau), d’hébergements touristiques, du camping et de la coopérative laitière.

Une alliance pour la vente

Durant l’automne 2011 en parallèle à la réflexion de BioBauges, un groupe de producteurs du Massif souhaite créer un point de vente et se trouve également être à la recherche d’un local sur le territoire. Conscients des investissements nécessaires (financiers et humains), début 2012 les producteurs sollicitent notre association et proposent de mener les projets conjointement.

Un projet commun voit le jour avec Biobauges comme porteur du projet, en partenariat avec Cap Bauges, association regroupant les producteurs. Ce montage créé une valeur ajoutée et apporte un caractère innovant au projet initial :  

· Nouveau commerce dans le canton.  Elargissement de l’offre qualitative et quantitative pour la population. Il s’agit d’une offre nouvelle et complémentaire aux commerces existants (coopérative laitière, maison d’artisans, supermarchés et épiceries d’appoints) ; le premier magasin bio étant à 30 kilomètres. En milieu de montagne, la création d’un nouveau commerce est toujours un facteur d'ancrage et de développement de la population locale.

· Lieu d’échange et d’animation : lieu de rencontre entre les producteurs et les consommateurs situé au cœur du chef lieu de Lescheraines.

· Projet créateur d’emploi.  Les plages horaires de vente passant de 2 h/semaine à  40h/semaine, la future équipe se composera de 3 salarié(e)s à temps partiel dont 1 gestionnaire et 2 vendeurs, correspondant à 2,6 ETP.
· Mutualisation des moyens : mutualisation du local, partage des charges fixes et des charges de personnel.

· Soutien à la production locale et valorisation des circuits courts, les producteurs restent disponibles pour leur activité de production. Il est fondamental pour eux de trouver de nouveaux débouchés : les consommateurs ne font pas la tournée des fermes pour leurs courses, même lorsqu'ils sont convaincus de se fournir en local, et les producteurs n'ont pas le temps de faire le tour des villages... De plus dans ce type de projet, la marge est réduite, rendant les produits accessibles aux consommateurs, tout en étant rentable pour les producteurs. Dans les points de vente classiques en grande distribution, les marges sont souvent exorbitantes, et les produits locaux fréquemment perdus au milieu des autres marchandises.

· Ce montage mêlant vente de produit Bio et produits locaux ne permet en revanche pas le montage d’un magasin de type « Vente directe » par les producteurs.

Les produits 

Le futur magasin proposera ainsi près de 800 références produits, issus de la plateforme de produits Bio et des 25 producteurs composant l’association Cap Bauges. L’idée étant de s'ouvrir au plus de produits possibles afin que le magasin devienne un point central proposant le nécessaire à l’alimentation (céréales, tous types de produits bio, produits laitiers, viande, légumes, fruits, poisson etc).

Les Animations

Nous souhaitons créer un espace de partage et de sensibilisation, par l’ouverture d’ateliers, pour que cette épicerie devienne un véritable lieu de vie. En effet, ce projet est une initiative cherchant à recréer le lien producteur-consommateur pour ainsi poser les bases d’une économie alimentaire locale saine et responsable.

Les animations prévues sont de 2 types :

· Animations faites par les producteurs 

C’est l’occasion pour les producteurs de rentrer en contact avec la population locale et faire connaître leur agriculture auprès des vacanciers. (Dégustations, visites d’exploitations, échanges autour de leur métier et pratiques, participation à des soirées débats)

Animations prévues deux fois par mois. Un programme sera établi et diffusé.

· Animations faites par Biobauges

Promouvoir l’éco-consommation 

· Sous forme d’ateliers de découverte (comment cuisiner avec des produits de base en bio , anciennes variétés de légumes, condiments, céréales) et découvrir autrement les produits des producteurs.

· Avec des partenaires locaux (Radio Alto, Bauges Solidarité, La Halte du Doc, le Centre social, l’association Oxalis (écohabitat), le Jardin pédagogique du Grand Pré Cieux, la halte garderie, écoles, Parc des Bauges, Maison de retraite, etc)

· répondre aux sollicitations des acteurs locaux en tant que structure ressource sur :

· Des manifestations ponctuelles (semaine de la solidarité internationale, semaine du goût, quinzaine du commerce équitable,…). A partir de stands, rendre concret les notions de local, commerce équitable, production de qualité. Expositions sur les filières de production. 

· Des soirées-débats en partenariat avec la Halte du Doc (association proposant des documentaires), Radio alto (la radio locale des Bauges), le café des Bauges (voisin de Croc’ Bauges)

· Sur des projets à plus long terme engageant communes et écoles (exemple : favoriser les produits bio et locaux en restauration collective) en partenariat avec l'association 'la Bio d'ici" à Chambéry.

· Initier un projet de plate-forme de produits frais provenant des producteurs locaux, pour inciter les restaurateurs à utiliser des produits locaux dans leur carte et la  confection de leurs menus.
Enrichissement mutuel Cap Bauges  - Biobauges

· Comprendre, mieux connaître les réalités de production des agriculteurs et leurs freins à s’engager sur une démarche certifiée (type Bio) et les aider à avancer dans ce sens. Et pour eux, découvrir et accéder à d’autres pratiques.

Démocratiser la bio et l’accès aux produits locaux :

· Proposer des produits locaux et bio est une véritable alternative au système alimentaire mondialisé qui a perdu non seulement sa dimension humaine mais aussi son bon sens. 

· Sortir des idées reçues (le bio c’est cher, c’est pour les riches)

· Faire connaître « le Bio pour tous » sur le canton : accessible à toutes les bourses (prix mini grâce aux marges réduites et à la vente directe).

Caractère innovant et exemplaire :

· Innovant sur le massif : Car n’existe pas actuellement.

· Innovant en termes de regroupement et d'élargissement du concept de point de vente bio : plusieurs activités se rejoignent  pour avoir un bassin de clientèle suffisant, et partager locaux, charges et outils.

· En termes de pilotage, gouvernance multipartite, intégrant des consommateurs (détaillé dans « pilotage » à la suite)

· Lieu cohérent et innovant mêlant vente de produits bio, non bio local de qualité, basé sur la confiance, et animations à destination du public. Le tout regroupé sous un même toit. 

Pilotage
Au sein de l’association Biobauges, le pilotage concerne l’ensemble des membres du CA de l’association, soit 18 personnes. Il ne s’agit pas simplement d’adhérents, mais bel et bien de personnes qui soutiennent véritablement le projet associatif. Chacun a une véritable mission dans la création du nouveau point de vente, liée à ses propres compétences.  Le CA est représentatif du canton, dans le sens où toutes les communes sont représentées.
Quelques unes des compétences au sein du CA : de nombreux entrepreneurs, un producteur, un artisan, des personnes fortement investies dans la vie locale, une éco conseillère, une personne en cours de formation sur le droit et la gestion des associations, une comptable etc.  Ce panel de métiers nous permet d'envisager le projet dans sa globalité et d'être nourri de toutes ces expériences. (Panel des compétences du CA en annexe)
Gouvernance du projet : 

Part innovante du projet, le comité de pilotage du projet se compose de trois parties :

· 1/3 membres de Biobauges, 

· 1/3 membres des producteurs, 

· 1/3 de consommateurs

Le choix d’une gouvernance mixte s’est fait spontanément, en cohérence avec les valeurs soutenues par l’association. Celui-ci permet de réunir l’expérience capitalisée par six années de gestion de l’actuelle épicerie, le savoir faire des producteurs (habitués à la vente directe), et d’accompagner les consommateurs à être acteur de leur achats.

Ce comité de pilotage a ainsi rédigé une charte de partenariat et un règlement intérieur prévoyant les modalités de fonctionnement du futur point de vente. (Charte de partenariat en annexe)
Une des consommatrices du comité de pilotage a été salariée de l'association régionale des AMAP.
Les partenaires

En dehors des adhérents et des consommateurs, la démarche est soutenue par de nombreux acteurs locaux : 

( lettres de soutien en annexe)

La commune du Chatelard 

Elle a été la première à soutenir notre initiative, en nous mettant à disposition un local gracieusement la première année, puis avec un loyer modeste les années suivantes. 

Le Parc Naturel Régional du Massif des Bauges 

Partenaire fondamental dans l'accompagnement et la maturation du projet. Contacts réguliers avec la personne chargée de l'agriculture et celle du programme LEADER, permettant d’avancer sur les solutions techniques envisageables. 

Nous avons reçu un avis favorable à l'avis d'opportunité pour le programme LEADER pour un montant de 20 000 € sur de l’investissement. (En annexe, avis d’opportunité favorable du co-financement leader)
ATTENTION pour valider cet avis favorable, il est fondamental d’obtenir un autre financement sur de l’investissement à hauteur minimum de 20 000 €.
L'Adises Actives

Après nous avoir soutenus par la mise en place d’un Dispositif Local d’Accompagnement, avec un audit, l’ADISES Actives nous propose une aide financière pour le projet : un prêt à taux 0 sur 20 000 €.

Cette aide est fondamentale, tant pour l’orientation prise, que pour le soutien au démarrage.

Le Centre Social les Amis des Bauges

Nous avons pu régulièrement communiquer dans la revue trimestrielle cantonale "le Vivre en Bauges" (revue incontournable du cœur des Bauges). Récemment nous avons partagé un stand /  Expo sur le commerce équitable, dans le cadre de la semaine internationale de la solidarité au marché hebdomadaire du Chatelard.

La commune de Lescheraines

Dès qu’elle a pris connaissance de notre volonté d’agrandissement, la commune de Lescheraines nous a proposé d’elle-même un local adapté. Elle a également fait le lien avec les producteurs du marché de l’été, établissant ainsi les premiers liens d’un partenariat. (En annexe promesse de bail commercial avec la commune de Lescheraines)
Le Conseiller Général du canton des Bauges 

Il a à deux reprises défendu notre projet auprès de l'Assemblée des Pays de Savoie et nous redonne son soutien (cf lettre Albert Darvey) pour la poursuite du projet.

l’association des agriculteurs du parc

Pour établir de nouveaux partenariats avec des producteurs, nous sommes en lien avec cette association sur le massif. L’association des agriculteurs du parc a validé ce partenariat lors de son AG 2013.
Calendrier d’actions
2014

- Janvier à avril : recherche de fonds.

- Février à avril : achat de matériel, préparation communication, plans d’aménagement etc. 
- Avril : communication sur l’ouverture, installation du matériel et organisation du magasin.
Partenariat avec oxalis pour la réalisation des enduits de finition intérieur. Chantier participatif et   mobilisation des adhérents pour le déménagement durant tout le mois d’avril.

 - Mai : ouverture du magasin, et plan communication.
 - Juin à septembre : communication spéciale à destination des résidents de passage.
 - Automne : après les premiers mois de lancement (pour que cela tourne) : début des ateliers et débats.

2015

Continuité du magasin
Ateliers et débats réguliers

Lancement des autres animations (écoles et autres partenaires)

Bénéficiaire(s) et/ou cible(s) du projet :

- La population locale du canton des Bauges (accès à une nouvelle gamme de produits) ouverte ou engagée dans la consommation durable et responsable. Les habitants pourront connaître l’origine des produits, le lieu de production et à certaines occasions le producteur lui-même. 

- La population touristique : été comme hiver, les résidents touristiques pourront découvrir des produits locaux, et bio, en cohérence avec une montagne préservée.

- Les producteurs locaux et bio bénéficient d’une vitrine et d’un point de vente adaptés, pour vendre leurs produits

IMPACTS ATTENDUS DU PROJET

En termes de création d’emplois 
Actuellement, l’association a une salariée depuis 2 ans  en CDI qui est chargée de la vente. Cette salariée a un rôle dépassant sa mission initiale, grâce à ses qualités humaines. Elle  nous transmet une lecture précise des besoins des consommateurs et fait  très utilement le lien avec le CA. Celui-ci voit tout l’intérêt de pérenniser son poste et d’augmenter son temps de travail de 3h/semaine à 24 h/semaine. 

L’association va recruter un(e) gestionnaire pour le futur point de vente. Nous souhaitons orienter nos recherches vers une personne ouverte aux questions d’économie sociale et solidaire, ainsi qu’aux questions agricoles. Une autre personne sera également embauchée pour la vente.

La future équipe se composera donc de 3 salariés à temps partiel représentant 2,6 ETP.
Création d’un nouveau point de vente pour les producteurs locaux

La production leur demande énormément de temps, la vente également dans certains cas. Cette ouverture vers de nouveaux débouchés locaux tel que Croc bauges, est un avantage clé : en dégageant du temps cela leur permet de se consacrer principalement à la production et limite les marges des intermédiaires. Ils peuvent alors envisager de véritables rencontres avec les consommateurs. Le magasin Croc’Bauges soutiendra l’activité de 25 producteurs.

Valorisation  des circuits courts

Selon le Ministère de l'alimentation, de l'agriculture et de la pêche, est considéré comme un circuit court un mode de commercialisation des produits agricoles qui s’exerce soit par la vente directe du producteur au consommateur, soit par la vente indirecte, à condition qu'il n'y ait qu'un seul intermédiaire. 

Participation à l’économie et à la dynamique locale

Revitalisation du chef lieu de la commune où se trouve l’épicerie : mairie, école et Eglise. En effet, autrefois une dizaine de commerces coexistaient, la dernière épicerie a fermé il y a une vingtaine d'année. Subsistent aujourd'hui un bar (le café des Bauges) et un commerce agricole.
Création de lien 

Véritable projet de développement local, réunissant un public très divers : habitants, touristes, communes, producteurs, et associations.
Création  d’un lieu de vie et d’échanges innovant

Par l’ouverture d'ateliers, nous souhaitons créer des espaces de partage : autour d’échanges  gustatifs, culinaires et de santé, et sur le sens de l’agriculture de proximité. Ateliers réalisés avec les producteurs et les membres de BioBauges. En milieu rural, qui plus est de montagne, ces lieux de vie et d’échanges sont fondamentaux pour le lien social. 

MOYENS ET STRATEGIES MIS EN ŒUVRE POUR ATTEINDRE UN EQUILIBRE FINANCIER

La subvention sollicitée permettra un démarrage encadré et sécurisé financièrement parlant, tant du point de vue du fonctionnement que de l’investissement. Cette aide permettra de ne pas grever le budget pour les premières années, favorisant très vite un équilibre financier. L’aide en investissement permettra également l’achat de matériel nécessaire au bon fonctionnement du magasin (monte-charge, caisse enregistrant les stocks etc) pour rendre opérationnelle instantanément l’activité de vente.

· Avant toute chose, le lieu créé est un magasin appelé à vendre des produits, avec une marge suffisante pour son équilibre financier, mais calculée à sa juste valeur permettant à tout un chacun d’en profiter équitablement. Egalement, grâce au partenariat avec l'association de producteur et à son engagement, cela permet le partage des charges fixes du magasin.
· Des Bases solides : Une activité de vente réussie depuis six ans ; une réflexion de plusieurs années pour l’agrandissement du point de vente ; la réalisation d’un DLA (Dispositif Local d’Accompagnement) et d’un audit pour un avis extérieur et des orientations ; le soutien des acteurs locaux (Parc, Conseiller général, communes, associations locales, et  l’ADISE). 

· Investissement des adhérents depuis le départ : Au démarrage du magasin BioBauges, il y a 6 ans, un apport de 50 € était demandé aux adhérents afin de disposer d’une trésorerie suffisante (portant le montant de cet apport  à plus de 5500 €). Beaucoup d’adhérents ne l’ont pas récupéré par soutien à l’association. 

· Un comité de pilotage multipartite assurant une très bonne stabilité de l’équipe.

· L’équipe allie réalisme économique des producteurs pour la tenue d’un magasin (ventes, communication, marketing) ; avec le côté collectif d’une association (18 personnes actives dans le CA !) pour développer la convivialité et l’animation.

· Volonté d’accompagner les futurs salariés en termes de formation, pour qu’ils améliorent leurs compétences, voire qu’ils en acquièrent d’autres.

· Communication aisée sur le canton pour l’ouverture du magasin :

· Pas ou peu de concurrence concernant les produits Bio.

· Territoire « compact » avec un bassin de clientèle très précis.

· Nombreux partenariats établis en terme de communication : radio alto, le vivre en Bauges (journal local trimestriel), le Dauphiné Libéré, plus affichettes et affiche.

3. Budget prévisionnel du projet

Toutes les données chiffrées ci-dessous sont celles dédiées au projet.

Précisez si vous indiquez des montants  ( H.T. ou  T.T.C

	INVESTISSEMENT / FINANCEMENT

	
	Année 1

2014
	Année 2

20..
	Année 3

20..
	
	Année 1

2014
	Année 2

20..
	Année 3

20..

	INVESTISSEMENTS

Petit matériel (chariot, bureau, signalétique)
Mobilier (en bois, étagères, présentoirs,)

Equipement (banque froid, caisse enregistreuse, monte charge, ordinateur, imprimante etc)

Aménagements (luminaire, point eau, wc, cloisons et cave

BESOIN FONDS DE ROULEMENT


	2500
7570
17200
6800
6000
	
	
	FONDS PROPRES

RESULTAT PROJET

ADISES active acquis
SUBVENTIONS

Etat 

Région Rhône-Alpes
Autres

AUTRES FINANCEMENTS

LEADER (acquis si cofinanceur)
	9628
10000
9199
11243

	
	

	TOTAL
	40070
	
	
	TOTAL
	40070
	
	

	Effectif (Equivalent temps plein)
	2.6
	
	
	
	2.6
	
	


Préciser si les financements privés ou publics  prévus dans le budget prévisionnel  sont acquis en cours de demande 

	EXPLOITATION / FONCTIONNEMENT

	
	Année 1

Mai 2014 - Mai 2015
	Année 2

Mai 2015 - Mai 2016
	Année 3

Mai 2016 - Mai 2017
	
	Année 1

Mai 2014 – avril 2015
	Année 2

Mai 2015 – avril 2016
	Année 3

Mai 2016 – avril 2017

	Achats marchandises
Autres achats
Achat producteurs
Achat de fournitures

Charges ext

Taxes

Frais de personnel

Amortissements

Autres charges
 
	175778

1200

79200

2040

18420

600

51322

13487

5133
	194656
1200

90000

2110

18300

600

51250

9837

5633


	226524
1200

110000

2200

18470

600

51500

9837

6476

	AUTRES PRODUITS

VENTE marchandises
(marge 35%)

Participation charges producteurs

Vente producteurs

Adhésions
Sous total 

Financements

 privés

REGION Rhône-Alpes
Sous total 

Financements

 Publics en cours

	237300
9600
79200
1080
327180
20000
20000

	262785
9600
90000
1200
363585
10000
10000

	305807
9600
110000
1400
426807
0
0


	TOTAL
	347180
	373585
	426807
	TOTAL
	347180
	373585
	426807

	Effectif (ETP)
	2.6
	2.6
	2.6
	
	2.6
	2.6
	2.6


Préciser si les financements privés ou publics  prévus dans le budget prévisionnel  sont acquis en cours de demande

4. Aides régionales 

Avez-vous déjà 
- sollicité une aide de la Région Rhône-Alpes ?
oui   
non  

- si oui, l’avez-vous obtenue ? 
oui   
non  

Préciser le nom de l’aide et son montant sollicité ou obtenu :


Comment avez-vous connu ce dispositif  :

C'est l'Adises Actives qui nous a parlé de ce dispositif

Nom du prescripteur :
Thierry Noël

5. Pièces à joindre au dossier

· Lettre de demande officielle à l’attention de Monsieur le Président du Conseil Régional

· Un justificatif d’immatriculation (Récépissé de déclaration en préfecture pour les associations, extrait Kbis  pour les coopératives,  …), le code NAF

· Les statuts, la liste des dirigeants, un RIB, une attestation concernant la situation de la structure au regard de la TVA (la structure récupère-t-elle la TVA ?) 

Lors de l’instruction de votre dossier, d’autres documents peuvent vous être demandés.

Le soussigné certifie sur l’honneur l’exactitude des renseignements mentionnés dans ce dossier de candidature. Le soussigné s’engage à communiquer à la Région tout renseignement jugé utile pour instruire la demande

Fait à  Bellecombe en Bauges  Le 04/02/2014
Nom et qualité du signataire : Pascaline Bizet , présidente de l'association Biobauges
Signature

Ce dossier de candidature (complété et signé) ainsi que l’ensemble des pièces demandées sont à envoyer par mail à l’adresse suivante : icoulas@rhonealpes.fr et un exemplaire original par courrier à l’adresse suivante : 

Région Rhône-Alpes

2D2E 
1 esplanade François Mitterrand

CS 2033

69269 LYON CEDEX 02
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