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	PROPOSITION POUR LE CHOIX D’UNE METHODE DE PRISE DE DECISION

Les outils collaboratifs d’aide à la prise de décisions : 
Ce sont des méthodes de débat qui permettent d’élaborer les bonnes propositions, qui instaurent un processus d’écoute mutuelle, préalable à la prise de décision.  Elles favorisent  des échanges constructif, la créativité d'un groupe et accompagnent la résolution de problème ou de prise de décision.
Pour être efficaces ces méthodes doivent être connues et « assimilées » par l’ensemble des participants, d’où l’intérêt de ne pas en changer tout le temps.
· Méthode des six chapeaux : Outil d'animation permettant aux participants de changer de "mode de pensée" : changer de chapeau, c'est changer de pensée.  Chaque couleur correspond à un mode de pensée donnée  - Fiche présentation

·  Fishbowl : Créer une conversation avec un grand groupe autour d’une question ou d’un sujet précis. Réfléchir sur une question ou un enjeu afin de l’approfondir ou de l’explorer, en misant sur l’échange par le biais d’une discussion ouverte et non dirigée. Fiche présentation
Les différentes méthodes de prise de décision :
Classique :
· Vote à la majorité : définir ce qu’on entend par majorité : 50% ,  75% , pas plus de x% de contre ou d’abstention ….
· A main levée
· A bulletin secret
Nécessitant l’animation par un facilitateur :
· Cartons de couleurs :  7 cartons de couleurs différentes 
· 5 couleurs (vert, rouge, bleu, jaune et violet) sont directement liées à la construction des décisions et 2 autres (blanc et orange) à l'ambiance du débat.
· Chaque couleur exprime un positionnement par rapport à la décision. Tant que tous les cartons ne sont pas vert ou bleu la décision n’est pas validée. Fiche présentation 

· Gestion par consentement : le consensus exige que tous les participants à une décision soient unanimes, le consentement se contente du fait qu’aucun membre n’y oppose d’objection raisonnable. Une objection est jugée raisonnable si elle bonifie la proposition à l’étude ou l’élimine complètement. L’objection n’est plus synonyme d’obstruction mais d’identification de limites, de tolérances qui deviennent les conditions de réalisation de la proposition. Le processus permet de faciliter l’identification de ces conditions et la mise en pratique des décisions. GPC aide , GPC processus  
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