Compte rendu Copil 08/01/2020



Présents : Solange et Denis Regnaud, Sébastien Lazzaroni, Cyril Guet, , Barbara et Michel Sylvestre, , Françoise Besson, Francis Aymonier, Sophie Dussolier, Laurent Olivier,.
Excusés :Armande Solignac , Francis Lanchon , Hervé Vernin, Laurent Pavy, Valérie Lansigu 

CR rédigé par Solange, relu et corrigé par Sébatien, Francis et Barbara


1. Questions ou remarques des producteurs suite à la dernière réunion de  Capbauges
· Il ne doit pas y avoir de remarque personnelle entre les producteurs et les salariés.
· Comment rentre-t-on dans le circuit « coolivri » ? Sébastien explique la démarche.
· La vente directe est une priorité pour les producteurs, mais ils doivent s’engager à fournir régulièrement le magasin. Au moment de l’entrée au magasin, ils peuvent convenir d’un minimum (en termes de quantité et  de fréquence)
· La facture mensuelle du magasin est parfois mal comprise par les producteurs qui souhaiteraient uen facture plus courte, simplifiée. Sébastien fait remarquer qu’ils disposent de la première page qui est un résumé. Il propose d’éditer une facture à titre d’exemple avec des commentaires sur chaque ligne. Sébastien
· [bookmark: _GoBack]Pour certains producteurs, la remise de 10% accordée aux salariés est un manque à gagner difficile à assumer. Au niveau du logiciel, on peut supprime cette remise pour tous,mais il n’est pas possible de faire du cas par cas. A la demande,Les salariés peuvent de manière tacite ne pas s’appliquer la réduction Cyrille   Sébastien    .

· Les rayons : certains sont trop bourrés et les produits ne sont pas bien mis en valeur. Le nombre de références au m2 est limité.
Faut-il limiter le nombre de producteurs ? le nombre de produits par producteur ?
Par exemple, trop de tisanes et thés différents : références à supprimer.
 Il y a un diagnostic à faire  sur les ventes, la place et le nombre de produits: : supprimer les produits qui représentent peu de vente et prennent de la place (cela concerne aussi bien lles fournisseurs que les producteurs)
  Sébastien  
· Tête de gondole : présenter un produit phare (rotation). Cyrille  
· Les producteurs souhaitent avoir les résultats de gestion. Denis, CA

2. Vin SUBTIL
Proposition de prendre ses vins blancs AB (un ordinaire, et un autre plus  goûteux)
Ce producteur fera peut- être plus tard une vodka bio.
Appeler les 2 vignerons producteurs pour les informer : Genoux et Domaine St-Germain (qu’il faut relancer pour qu’il revienne livrer). Sébastien Cyrille
3- Visite au moulin Morand
Proximité de CrocBauges , qualité gustative de ses huiles, et procédé artisanal : ses huiles pourraient être vendues à CrocBauges et Sébastien lui a demandé s’il souhaitait rentrer au magasin comme producteur .
En attente de sa réponse . Sébastien
SI réponse positive, visite de Francis Aymonier, Solange et Barbara
3 – Sirop de framboise de Nadège : non, car elle a déjà plusieurs sirops et Douceurs en Bauges doit en fournir . Sébastien
4 – Présentation du COPIL sur le nouveau site internet
Quelques modifications sur le texte + suppression du paragraphe sur le vote+ ajout du schéma de fonctionnement du Copil. Solange transmet

5- Les fiches de présentation des producteurs 
Le point est fait avec Barbara, Solange et Sébastien pour lister les fiches qui sont à faire, à modifier, à terminer. Barbara et Sébastien demandent des photos aux producteurs, Solange finalise les fiches .


On finit en trinquant à la nouvelle année et en dégustant la galette 

· Date du prochain COPIL : fin février / début mars. 

